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Bancaja otorga tres becas para
estudiar masters en:

undesem

B Los alumnos que han presentade los mejores expedientes académicos podran cursar
estudios de posgrado este afio gracias a las colaboracion de ia entidad financiera

8 Bancaja y Pundesem Business
School han seleccionado alos tres
estudiantes gue yecibirdn este ano
una heca para realizar estudios de
posigrado en X escuela de nego-
cios en el curso zo10/2011. Los
agraciados son Jorge Rubio Font-
cuberta, gue cursard un Masteren
Administracién y Direccidn de

Ernpresas {MBA); Tania Mozos
Cascales, alurnmna del Master en
Asesoria Fiscal de Hmpresag
{(MAPE}, v Carmen Maria SotoHer-
néndez, adserita al Méster en Di-
reccidn  Econdmico-Financiera
(MDEF},

Los premiados han sido elegidos
através deun jurado mixto forma-

do por representantes de Funde-
sem vy de Bancaja. Los criterios

-aplicados atienden alosmejores ex-

pedientes académicos presenta-
dos. Fi acto de entrega de las becas
se celebrd aver en a Sede de Ban-
caja en Alicanie en un acto presi-
dido por el subdirector gereral de
Bancaja, José Ramdn Giskert, el

director de zona Alicante-Cenue,
José Rafael Seged, v el direcior ge-
neral de Fundesery, Ramdn Mad
Garcfa. Los estudiantes becados
zeudieron acoinpanados defami-
liares y amigos.

Esta iniciativa de Fundesem y
Bancaja pretende facilitar elacce-
50 @t Ja formacion de postgrado a -

tulados universitarios. Ambas en-
idades colaboran desde hace nue-
ve afios en el programa de becas
que concede cada ano ayudasa los
estudiantes dela escuela de nego-
cios. La estrecha de relacidn que
mantienen los dos organismos
quedd consolidada desde el in-
greso de Bancaja como miembro de
{a Fundacion de Fundesem.

En dos 2iliimos afios Fundesem
bamunentade los recursos proplios
dedicados a becas para alumnos, v
cuenta ademds con el apoyode en-
tidades como Bancaje. Estas ini-
clativas fonman parte de a pelitca
de responsabilidad de la escuela de
negocis, que preténde que tengan
acceso 4 sus estudios ol mayor -
THEro personas interesadas. Fun-
desem ofrece ademds un amplio
programa de actividades formativas
gratuitas abiertas a la ciudadania,

La escuela de negocios firma un acuerdo con FEMPA para
formar a directivos y profesionales del sector del metal

a pimera de fas
iniciativas, el curso de Alta
DirecciGn Empresarial (CADE),
comienza el 12 de noviernbre

B Fundesemy Femnpa pondrdn en
marcha iniciatvas para incre-
mentar fa competiividad de las
pymes alicaniinas del metal. La
escuela de negocios adapiard sus
programas de formmacion de di-
rectivos a las empresas del mesal
delaprovineia. Esta iniclativa sur-
ge como reswdtado de Ta alianza
establecida con ta Federacion de
Empresarios del Metal de la Pro-
vineia de Alicante (Fempal.

Femnpa va a emprender iticta-
tvas para aciuatizar y mejorar la
crradificacin de sus profesionates
en aspectos relacionados con la
pesticn de sus empresas y <oz of
mercado en el que se relacionan,
cada vez mis competitvo ven el

que la fidelizacion de los clientes
juega un papel esencial,

La primera de Jas iniciativas
formativas se iniciard a partir del
12 de noviembre en el centra, gue
acogerd e] Curso de Alta Diveccidn
Empresarial {CADE). Fundesem
adectialos contenidos de su MBA
Executive a las caracteristicas y
problematicas de las empresas
def metal,

Experiencia empresariaf

«ba rica expertencia acimulada
respecte alos problemas reales
o 18 gue s¢ enfrentan los res-
ponsables de las emipresas & tos
diferentes niveles nog ha permiti-
do irpaulatinanente acomadan-
do v ajustando ¢f programa de tal
forma que responda de manera
cadavez mds precisa alas necesi-
dadesdelasempresasdelmetals,
tlestacn desde Fuidesem. Fem-
pahaquerido contar con estepro-
aramapara que <l experiencia de

nuestros empresarios se comple-
menie con Una preparacion es-
pecifica y especializada, orienta-
da fundamentaimente hacia la
gestidn def cambic. ¥ més enun
ambiente cambiante como el que
vivimos enlaaciuatidads, explica
Luis Rodriguez, secretario gene-
ral de Fempa.

ELCADE adaptade por Funde-
semn para Fempa, con 250 horas
fectivas, se desarroliara cada mar-
tes vy viernes de s6:30 a 21:30 ho-
ras. Bste curso tiene plazas limi-
radis, poro gue sert necesario lle-
var a'cabo eitrevisias personales
para Ja admision de akynmnes,

El acuerdo enrre Fundesem y

Fempa ha inpulsado también la
organizacién del «f Talter de ¥s-
trategia, Marketing y Fidelizacion
de Clientes para Empresas de Au-
tomacions, que ayudard a Jos ta-
Heres nsociados a Fempa a captar
y fidelizar dientes incrementando
Ta rentabilidad de su empresa.

ta captacién y fldelizacion de
jos cHentes de Jas distintas
empresas son las hases
fundamentales de las proyectos
£} tatter de marketing para
flrmas de automocién se

celebrard fos sabados del mes
de noviembre, de 9 a 14 horas

«La participacién de Francisco
Cabsers, director comercial de
Funrdesem, en fa V jornada pro-
vincial de amomocién, Hevd a
inichos empresarios a solicitarmos
tz organizacion deun curso eni-
nememente prictico que les per-
mitiera adaptar las 1éenicas de
roarketing 4 ks necesidades de on
taiier de reparacion de automavi.
less, declaran desde Fempa,
Las imuevis normas para fa
tribrcion v servicios postventa de
avtonmiviies que Hberadizan ol

secler han creado un escenario
competitive totaimente nuevo
que da lugar a verdaderas opor-
winidades de negocio paralos (a-
ileres que sepan adaptarse a este
NUEVE CORKEXLo.

Por elle, se pone en marcha
este taller de trabajo que combina
laformmacion y la consultorfa con
elobjetivo final de gue la empre-
sa participante defing ¥ lleve a
caho su propio plan de marketing.
tsta iniciativa, de 2o horms, se
desarvotlard durame e prévime
mes de novierbie cada sabado de
g1t 14 horas.

=ueremis faciitar el soceso de
nuesiros asociadoes « esta fOI'(TI(-!-
canempresarial v, porelio, nohe-
mos dudado en bacer un gram
esfuerzo econGmico para que
Fundesem impara esto 508 C1)
migsiras instalaciones con pre-
cios preferentes para nuestros
asociados y exeelentes condicia-
ness, seftalan desde Fempa,




