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El 70% de los estudiantes de la Escuela
de Negocios de Fundesem asciende
profesionalmente y mejora su perfil laboral

Clases practicas para
alumnos de élite

ELENA CRIADO M ALICANTE

lases eminentemente practi-
c cas, un profesorado en con-

tinua formacién y en activo
en el sector empresarial y el lema
de “transmisién de saber hacer las
cosas” son los pilares sobre los que
se sustenta la metodologia de en-
sefianza de la Escuela de Negocios
de Fundesem.

Los mas de 4.000 alumnos que
cada afio pasan por las aulas de esta
institucién saben que la formacién
que van a recibir les cualificara me-
jor para escalar posiciones en sus
empresas y les ofrecera mas posi-
bilidades de acceso a otros puestos
de trabajo. “El 80% de nuestros es-
tudiantes son personas que buscan
actualizar y mejorar su perfil profe-
sional”, explicé ayer el director aca-
démico de la Escuela de Negocios,
José Cremades, quien subrayé ade-
mas que “muchos de estos alumnos
vienen porque han sido sus propias
empresas las que les sufragan todo o
parte del master, ya que saben que
lo que aqui aprendan revertira en
beneficio de la firma”.

De hecho, el 70% de los profesio-
nales que realizan alguno de los cur-
sos de postgrado —con una duracién
minima de 400 horas presenciales
mas las horas de trabajo personal-

consigue ascender en su trabajo o
amplia sus posibilidades a la hora de
optar por puestos directivos.

Los alumnos de Fundesem son
estudiantes de élite con unas carac-
teristicas muy bien definidas y bus-
cadas por las empresas. “No sélo ac-
tualizan sus conocimientos, sino que
los cursos sirven para intercambiar
sus experiencias con otros colegas
de profesiéon”, subray6 Cremades.

Juegos en el aula

Los cursos que se ofertan cuen-
tan con una metodologia practica
en la que los ejercicios, supuestos
casos reales o simulaciones, y jue-
gos de empresa son la dindmica de
los profesores a la hora de ensenar.
Una de las cuestiones mas impor-
tantes para adquirir conocimientos,
segun la politica de esta institucion,
es conseguir que el alumno “parti-
cipe y se implique en el aula”, dijo
Cremades. Para elevar la categoria
de la ensefianza, Fundesem realiza
una exhaustivo examen previo a to-
dos los que optan a impartir clase
en sus aulas.

“No so6lo pedimos que los profe-
sores tengan una formacién basica
que nosotros situamos en el titulo
universitario, sino que exigimos
que trabajen profesionalmente en

Cada afno pasan mas de
4.000 estudiantes por
las aulas de la Escuela
de Negocios y su nivel de
satisfaccion es muy alto

lo que van a impartir y que también
tengan una capacidad pedagogica
buena”, enumer¢ el director acadé-
mico de la Escuela de Negocios de
Fundesem.

Asi, la formacion que reciben los
profesionales garantiza que “no sé-
lo cuentan con los conocimientos

Un profesor de Fundesem imparte una clase a un grupo de alumnos. /LP

basicos del area del saber que han
escogido, sino que obtienen herra-
mientas que pueden poner en mar-
cha desde el primer dia en sus res-
pectivos puestos de trabajo, lo que
repercute enormemente en bene-
ficio de la empresa”, recalc6 José
Cremades.

Los master que oferta Fundesem
incluyen el campo de la direccién
de empresas, la gestiéon y las finan-
zas, y el aspecto més juridico de los
negocios.

“Estamos formando a directivos
con una calidad comprobable por-
que realizamos un control sobre ca-
da uno de los cursos que imparti-
mos y sobre cada una de las clasesy

profesores”, enuncio el responsable
académico. De hecho, el nivel de sa-
tisfaccion del colectivo de alumnos
de la Escuela de Negocios Fundes-
em es muy alto.

“Estamos muy preocupados por
la calidad y realizamos encuestas ca-
da trimestre, no sélo de los servicios
meramente académicos sino de los
extraordinarios para poder adoptar
medidas si hay necesidad”, remato
el director, quien matizé que “nues-
tros profesores tienen que obtener
una nota minima de estas encuestas
para seguir trabajando con nosotros,
lo que garantiza que el nivel y el es-
fuerzo por parte de estos profesio-
nales va a ser maximo”.
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